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1. TRẦN QUÝ HIẾN

2. TUỔI: 36

3. BACKGROUND: MARKETING, SALES, LOGISTICS

4. AMAZON FBA: 2017

5. CÔNG VIỆC HIỆN TẠI: ADMIN –FBA FREEDOM GROUP, CO-FOUNDER ECOMSTONE VIETNAM

6. EMAIL: alex@ecomstone.com
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 FBA AMAZON LÀ GÌ?

 BÁN HÀNG TOÀN CẦU NHANH CHÓNG VỚI AMAZON FBA.

 MÔ HÌNH AMAZON FBA LÀ GÌ?

 QUY TRÌNH BÁN HÀNG CĂN BẢN VỚI FBA

 05 GỢI Ý DÀNH CHO NGƯỜI MỚI BẮT ĐẦU

 QUESTIONS & ANSWERS



1. Người bán 
hàng( sellers)

2. Người mua 
hàng( buyers)

3. Amazon 
Warehouse

4. 
Amazon.com( 

website)



1. Tiếp cận hơn 300 triệu khách hàng thường xuyên và 100 triệu khách hàng Prime

2. Thương hiệu của bạn được phủ rộng trên 180 quốc gia và vùng lãnh thổ

3. Tiềm năng tiếp cận khách hàng B2B

4. Thời gian đăng ký nhanh chóng( từ 2 tuần)

5. Cắt giảm phần lớn nhân sự cho việc bán hàng

6. Nhanh chóng mở rộng quy mô và doanh số.



CHUYỂN HÀNG

VÀO KHO AMAZON

AMAZON LƯU TRỮ

HÀNG HOÁ

KHÁCH MUA TRÊN

AMAZON.COM

AMAZON ĐÓNG GÓI

VÀ VẬN CHUYỂN

AMAZON CHĂM

SÓC KHÁCH HÀNG



 TẠO TÀI KHOẢN BÁN HÀNG

 NGHIÊN CỨU SẢN PHẨM

 LIÊN HỆ NHÀ CUNG CẤP

 ĐÓNG GÓI, VẬN CHUYỂN

 ĐĂNG SẢN PHẨM LÊN AMAZON.COM

 QUẢNG BÁ SẢN PHẨM



HTTP://BIT.LY/FBAFREEDOM





 Đồ Thủ công/ handmade

 Đồ da

 Quần áo phụ kiện

 Giày dép

 Đồ nguồn gốc thiên nhiên

 Đồ chơi/ Thiết bị giáo dục





BẮT ĐẦU SỚM ĐỂ 

TÌM HIỂU

LÀM NHỎ ĐỂ LUYỆN 

KĨ NĂNG

GIAO LƯU VỚI CỘNG 

ĐỒNG SELLERS ĐỂ 

HỌC HỎI

KẾT NỐI NGUỒN 

LỰC BÊN NGOÀI

KIÊN TRÌ, KHÔNG BỎ 

CUỘC




